
整備需要の減少・EV時代を見据えた時に
集客や車検時の収益アップを図れるサービスとして
洗車・コーティングの事業化に注目が集まっています

洗車有料化するなら今！

手洗い洗車とカーコーティングの専門店

ブランド会員・募集



でも、これらを実際にやるとなると大変…

それを解決するのが　　　　　　 です！

ご存知ですか？
法定需要に依存しない経営体質をつくる第一歩として
洗車有料化にチャレンジする事業者が増えています

洗車有料化を進めるために必要な３つのこと
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自動車業界は今、100年に一度の
大変革期に突入している。

EVの普及・自動車の進化

自動車の進化により事故や故障の
減少で、じわじわと入庫が減る。

整備需要減少

法定需要は急に減らないが、
何かついでで売れる商品が欲しい。

車検付加価値アップ

ピーク時6万件が3万件。
将来的には2万件にまで減少する。

ガソリンスタンド減少

セルフ化・機械化が進み、
手洗い洗車の売り場が消える。

洗車の売り場も減少

おまけの手洗い洗車を収益に変え、
お客様との接点を増大できる。

洗車の有料化

シャンプー洗車や簡易ワックスなどで
洗車品質を高め、さらに作業者を楽に
して負担なく続けられること。

洗車品質や技術を高める

２

まずは基盤のお客様に、車検・点検な
どのついでにご購入いただける最適な
価格やメニューを組み立てること。

価格やメニューを組み立てる

1

MENU

セールストークや販促ツール、さらに
はお客様が快適に過ごせる待合室な
ど、商品周辺の事を整えること。

集客や販売方法を組み立てる

３



「洗車は疲れる」「価格をいくらにすればいいかが分からない」など
事業化のハードルになる全ての面倒を解消します
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とは？

Webサイトから
貴社サイトへスムーズに送客

初心者・高齢者・女性…
誰でも“くるまの美容師”になれる

WEBサイト全国検索 技術者の育成
標準メニュー・価格で

すぐに事業をスタートできる

重労働だった手洗い洗車が
“ウォッシュマン”で省力化

超撥水が美しい
ボディガラスコーティング“グラスネオ”

のぼり・看板～ネット集客など
事業設計に合わせてご提案

標準メニューで即販売

洗車省力化 コーティングで収益強化販促サポート

ブランド会員のご登録 5つのステップ

★公式WEBサイト登録料

公式WEBサイト エリアネーム

¥20,000

0
¥10,000

ウォッシュマン 洗車・コーティング

（税別） （税別）

金額・数量に
条件はありません

サブスク型での
ご導入を推奨します

倉敷１泊２日コース

事業計画や人員体制に
適したコースを選べます

出張１泊２日コース

出張１日コース

くるまの美容室 〇〇〇店
くるまの美容室 △△△店
くるまの美容室 □□□店

製品導入 技術研修
グラスネオ

製品導入使用料登録料

1 ２ ３ ４ ５

すでにグラスネオ認定店の事業者様

ウォッシュマンのご導入と技術研修受講のみでご登録いただけます。

年額初回のみ

★エリアネーム使用料（初年度分）¥
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洗車省力化・コーティングで収益強化
脱・重労働の手洗い洗車ツール「ウォッシュマン」と

高収益を生み出すハイエンド・ボディコーティング「グラスネオ」

強さと美しさを両立したガラスコーティング。
2006年発売以来、20万台以上の施工実績を誇ります。

塗りやすい・拭きやすい・乾きやすいなど、
技術者からも好評を得ています。

ウォッシュマンなら作業時間を約40％短縮し、
身体負荷を約65％軽減できます。

また楽チン・スピーディでありながら、
高い洗車品質を実現します。

なぜ、コーティングと洗車の両方が必要なのか？

手洗い洗車 “最適化”ツール

コーティングと洗車をセットで販売＝優良な得意客を増やすことができるから

高機能ボディガラスコーティング

新車販売時・カーリース契約時などに
コーティングを販売 手洗い洗車を有料で販売

愛車への愛着や意識が下がる

メンテやケアにお金はかけない

お客様の洗車頻度が少ない場合

被膜が劣化し美観も悪くなる

BAD GOOD

お客様との接触機会が少ないので、
「安ければいい」と思われて
他店へ流れていってしまう

得意客化できない

お客様の洗車頻度が多い場合

洗車を通じ来店頻度が高まり
車のことはすべて相談できる
便利なお店と思ってくれる

被膜が長持ちし美観もキープ

愛車への愛着や意識が上がる

メンテやケアにお金をかける

お客様のメリット
状態の良い優良な中古車として
買取ることができ、さらに買替えや
車検等も継続的に購入してくれる

コーティング施工車は
汚れが取れやすいので

洗車が楽チン

洗車のついでに点検！
修理や周辺商品の
提案につながる

お店のメリット

●

●

●

●
公式サイト公式サイト
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技術者の育成
洗車・磨き・コーティング(=カーディテイリング)を基礎から学べる、
くるまの美容師(＝プロディテイラー)を育成する研修プログラム

Honjyoプロディテイラースクール（旧コーティング塾）は、2009年より定期
開催がスタートした集合型研修です。洗車・磨き・コーティングの基礎知識と
技術を習得することができます。また弊社が開発した洗車ツール「ウォッシュ
マン」や、研磨システム「ポリッシュマン」を用いることで、効率化や省力化に
つなげることをテーマに技術者を育成します。

プロディテイラースクール

倉敷１泊２日コース 出張１泊２日コース

（税別）（税別）（税別）

出張１日コース

¥138,000 ¥98,000¥0

日常業務から離れ、施工のために整えられた
環境に身を置くことで、集中力を高め、理想
的な作業環境を体感しつつ学習できます。

訪問して研修することにより、実際に作業す
る現場の環境がどう変わるかを体感しやすく
なる、1泊2日の本格的研修です。

訪問して研修することにより、実際に作業す
る現場の環境がどう変わるかを体感しやすく
なる、1日に要点を凝縮した研修です。

カリキュラム

10:00～10:40
実習① 手洗い洗車の基本姿勢と作業手順
10:40～12:00
実習② ウォッシュマン洗車の習得
12:00～13:00
昼食
13:00～13:50
実習③ 研磨の基本姿勢～鉄粉除去
14:00～15:30
実習④ 研磨の基礎技術と研磨剤の選び方
15:40～16:30
実習⑤ コーティングの塗布～仕上げ方
16:40～17:30
その他製品紹介～質疑応答

出張型の研修は、ご要望によってカリキュラムの変更・調整可能です。

カリキュラム

13:00～13:30
オリエンテーション
13:40～14:30
実習①手洗い洗車の基本姿勢と作業手順
14:40～15:30
実習②ウォッシュマン洗車の習得
15:40～16:30
実習③ポリッシングの基本姿勢～鉄粉除去
16:45～18:00
座学「洗車＆コーティングの販売設計」

9:00～9:50
実習④研磨の基礎技術と研磨剤の選び方
10:00～10:50
実習⑤コーティングの塗布～仕上げ方
11:00～11:20
道具の管理方法、環境づくりについて
11:30～12:00
その他製品紹介～質疑応答

1日目 2日目

最大4名様まで受講可能 最大4名様まで受講可能最大4名様まで受講可能

交通・宿泊費は自己負担です インストラクターの出張費込み インストラクターの出張費込み

手洗い洗車基礎技術

用具の保管方法、
施工環境のつくり方

作業効率アップや、
仕上がり品質の平準化

研磨の基礎技術 座学

HONJYO COATING SCHOOL
in kurashiki

MEMBER

HONJYO
代表取締役社長　平井 新一インストラクター　稲冨 寿男

田中 勇気 様
SSCars　末次 寛文 様株式会社 モーターズナカザト　仲里 陽一 様
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FAQ

お問い合わせ先

くるまの美容室・ブランド会員は本荘興産の製品をご導入の事業者様が
自社主体で洗車・カーコーティングを販売する際にご活用いただくプログラムです。
価格や販売設計の統制の下運営されるFCチェーンや加盟店制度ではございません。

提供すること・行うこと 提供しないこと・行わないこと

・くるまの美容室 商標使用
・専用Webサイトへの掲載
・標準価格・メニューの提供
・エリアネームの利用
・技術者育成プログラムの利用
・販促サポート・提携企業紹介
・会員限定の事業相談、イベント

・販売価格やメニューの統制
・看板や店舗などのルール、統制
・他社製品の使用を禁止すること
・一般的な FCのような地域的独占権
・TV・雑誌等のメディアを活用した広告・宣伝

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

手洗い洗車とカーコーティングの専門店

売上・収益の予測はできますか？
貴社の基盤顧客数に併せた大まかなシミュレーションを導入時に
行います。

テリトリー権は得られますか？
加盟各店舗の「くるまの美容室 ○○店」の地域名については、加
盟順でご選択いただけます。ただし、加盟店に地域制限や一定の
地盤の排他的営業権を与えるものではありません。

営業時間や店休日などに縛りはありますか？
ありません。これまで通りの時間で運営いただければと思います。

使用しているコーティングを切替える必要はありますか？
貴社の提供ラインナップにグラスネオを加え、他のコーティング
と並行して販売していただければ大丈夫です。

最初に大掛かりな費用はかかりますか？
研修を受けていただき、その後で必要な量だけご導入いただけれ
ば大丈夫です。最初に大規模に購入して過剰な在庫を抱えてしま
う心配がありません。

既にグラスネオを導入している場合はどうなりますか？
初回の登録料は不要、かつ初年度は年会費を無料とさせていただ
きます。洗車用品としてウォッシュマンをご活用ください。

研修は開始前に受けないといけないのですか？
まずは、くるまの美容室として立ち上げていただき、ご都合に合
わせて日取りを決めていただければ大丈夫です。

どんなお客さんに洗車を案内すればいいですか？
まずは基盤のお客様へのご案内から始めて、地域の手洗い洗車難
民の方に届くことを目指していただきます。くるまの美容室では、
ご案内用の豊富な素材をご提供します。

より本格的に広告宣伝をして集客したい場合は？
提携している各サービスをご紹介します。くるまの美容室用にカ
スタマイズされているので相乗効果で大きな成果が期待できます。

加盟料や年会費はどうやって支払えばいいですか？
裏面の申込用紙にご記入いただき、FAXもしくはPDFをメールで
お送りください。返信にて振込先口座をご案内いたします。

① QR コードを読み取る

LINEで
ご質問いただけます

② ID検索「@honjyo086」

③ 「Honjyo ビズサポ」で検索

株式会社 本荘興産
〒711-0934 岡山県倉敷市児島塩生2764-3

086-475-0950TEL 086-475-0952FAX
info@honjyo-k.jpE-MAIL



提携商品・サービスのご紹介

ウォッシュマン・リザーブ
運用の簡単さを重視して開発された洗車予約
システムです。くるまの美容室の標準メニュー
が予め設定済みで、初期設定に手間がかかり
ません。

エアプラ
自動車の売り場改革！エアプラは、イラスト
による視覚的な要素を使用して、誰でも、簡
単に、伝わる売り場を作ることができる集客
支援システムです。

SUGKIK
ガソリンスタンド向けの販促ツールを購入で
きます。のぼり旗やPOPなど、用途に併せて
多彩なツールを選べます。

グリーンタオル
グリーンタオルの「グルーミング」でなら、
今までの「車内清掃」とは違う、プロの技術と
能力でクリーニングする新しい「車内のお手
入れ」をお客様にご提供できます。

カコム
グラスネオ導入店向けの、煩わしい作業を全
てCACOMにお任せできる、カーコーティン
グ集客に特化したWEBマーケティングサー
ビスです。

アラエバ
これまで業界では売れないとされてきた中古
車へのコーティング施工を、毎月の手洗い洗
車と組み合わせたサブスクリプション型にす
ることで販売するノウハウを提供します。

ラインナップ
「メール販促の代替」に留まらない、LINEをフ
ル活用した顧客管理・来店予約が行えます。

ピッカーズ
「安く・早く・キレイに」をモットーとする、
軽鈑金の全国FCです。徹底したマニュアル
化を進め、どの技術者が担当しても均一の仕
上がりになるようにしています。

くるまの美容室用にカスタマイズされた提携サービスを
各種ご用意しております

車内清掃・シート洗浄

看板・のぼり・パネル

ポップのサブスク

WEB予約サイト

リペアのフランチャイズ

LINEマーケティング

新規集客WEBサイト

コーティングのサブスク決済

公式サイト

公式サイト

公式サイト

公式サイト 公式サイト
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RESERVE



年 月 日お申込み日

貴社名

希望する店名

●下記ボックスにチェックを入れてください。出張コースの場合は希望日を記入してください。

くるまの美容室 店

ご住所 〒　　　　-

フリガナ

ご担当者名

電話番号 ー　　　　　　　　　　ー

ー　　　　　　　　　　ー

＠

FAX番号

Eメール

備考

フリガナ

くるまの美容室 エントリー
本用紙に必要事項をご記入の上、FAXもしくはPDF をメールにてご送信ください。2
営業日以内に返信として登録料・研修費などのお振込先口座をご案内いたします。( 返
信が届かない場合は不着の可能性が考えられるため、お手数ですが再送信の上、電話に
てその旨をご連絡ください。) info@honjyo-k.jp

086-475-0952

FAX/MAIL
株式会社 本荘興産宛

FAX

※希望する店舗名に沿えない場合がございます。その際は担当の営業からご連絡させていただく場合がございます。

●下記ボックスにチェックを入れてください。

導入済みグラスネオ 未導入

※グラスネオ・ウォッシュマンどちらか導入済みの場合は、もう片方を導入していただく必要がございます。
※グラスネオ未導入の場合「公式WEBサイト登録」「エリアネーム使用料」が別途必要となります。

施工店情報

第１希望

第2希望

第3希望

希望日時

倉敷１泊２日コース 出張１泊２日コース

月　　　　　　　　　　日

月　　　　　　　　　　日

月　　　　　　　　　　日

出張１日コース

¥138,000 ¥98,000¥0 （税別） （税別）

最大4名様まで受講可能 最大4名様まで受講可能最大4名様まで受講可能

月一開催の集合型研修

開催日程は公式サイトから
ご確認できます

www.honjyo-k.com/prodetailer-school

WEBから希望日時を
検索してエントリーいただけます

Honjyoプロディテイラースクール

商品・ご注文についてご相談窓口

TEL.086-475-0950Honjyoサポートデスク までお問い合わせください。

導入済みウォッシュマン 未導入


